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RUTA HACIA LA SOSTENIBILIDAD

Entldqdes <:§ Nivel 4 Innovacion Caplt_allzan sus propias experiencias, amplian el
Financieras W tratégica: abanico de inversiones verdes y el alcance de

" €S gica. sus productos de crédito verde

v VvV

Nivel 3 Practicas integran los tres pilares de la sostenibilidad financiera
SisteTmicas' mediante una estrategia institucional formalmente
) aprobada. Institucionalizacion de las FS.

Nivel 2_ Actividades L . .
ﬁ — Incluyen elementos de gestion de riesgos para ciertos segmentos de

institucionales crédito, o inician el desarrollo de productos de crédito verde sin
desenfocadas : elementos de respaldo sobre las caracteristicas técnicas del producto

Nivel 1_Practicas o Se interesan en el tema e incluyen actividades relacionadas con la
estrategias aisladas: gestion ambiental interna de manera asilada o esporadica
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Objetivo de Programa Garantias Ambientales

a) Promover producciéon mas limpia en Peru en materia
de mitigacion de Gases de Efecto Invernadero (GEI),
alentando a las Micro y Pequefias Empresas (MYPES)
a invertir en tecnologias verdes que (i) incrementen su
productividad, (ii) mejoren la eficiencia en la utilizacion de
los recursos y su desempefio ambiental, (iii) reduzcan las
emisiones de GEI y/o (iv) incrementen las capacidades
adaptativas de las MYPES frente a los efectos fisicos
generados por el cambio climatico.

b) Proveer incentivos de mercado para estimular la
ofertay demanda de tecnologias verdes.
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_ ESF
Acuerdo de Convenio con
, . . ESF elegibles
-+ [ Subvencion F OG API BANK
(r:n;odma,—mnz\ Svizzera FI nanCIa
ﬁ inversiones
estandar y no
, estandar
Se definen criterios de . Promueve
Elegibilidad para: Cadena productiva limpia
| - |
([ ]
ESF - Empresa Ancla i¢ SME
* MYPE Beneficiaria + Ahorro
°* Empresa Ancla 4 Productividad
* Proveedores de Tecnologia oV e Y acceso a

oferta de nuevos mercados

[ ]
G ooce Tecnologias verdes |

Proveedor de
Tecnologia MYPE

* Actores publicos, privados,
gremios asociados y otros.
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1. MARCO 3. RECURSOS DE
OPERATIVO GESTION 5. ESF Y COLOCACION DE
GRANTIAS

Disefio y Recursos y
construccion del herramientas de Captacion de ESF e inicio
marco operativo gestion del Programa de colocacion de garantias

ek - Emp‘:er::: I:ﬁ-i:?; o Medicién, monitoreo, reporte
o . ] icion, itoreo, y
EQUIPS de gestion del * Proveedores de tecnologias  verificacién del aporte climatico
rograma verdes. créditos garantizados

2. EQUIPO DE 4. CAPTACION DEL _
6. SISTEMA MRV
GESTION ESCOSISTEMA
Gestion de relacionamiento, comunicacion
y posicionamiento con grupos de interés.
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Ficha Producto

Nombre: Garantia Ambiental

Es el instrumento de financiamiento (crédito indirecto) que permite
garantizar a una MYPE elegible frente a una ESF/COOPAC elegible
respecto del cumplimiento de pago de un crédito conforme a las condiciones
del contrato de adhesion FOGAPI-ESF.

Caracteristicas: destinado a inversiones en activos fijos que provoquen un
ahorro en el consumo de energia de al menos el 10% o que generen
energia a base de una fuente renovable.

Caracteristicas
* Plazo crédito hasta 05 afios, cobertura hasta 60%, monto crédito 2,000
USD - 80,000 USD.

Requisitos técnicos:
Ficha técnica, proforma de compra o plan de inversion
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Concepto estandar y no estandar

Medida estandar Medida no estandar

Son
equipos que se utilizan ampliamente en los
sectores productivos. Por ello, el aporte
climatico de estas inversiones puede
evaluarse facilmente debido a |Ia

inversiones sencillas, normalmente |

|

parametrizaciéon de supuestos sobre uso |
|

|

Son aquellas inversiones con niveles de
complejidad mas elevados. No cuentan con
informacién facilmente disponible a nivel de
mercado y estan hechas a la medida, es decir,
para un fin especial que puede requerir la

] 1
: :
i i
: :
) . . ] empresa. Para que sea aplicable, Ia i
promedio, consumo de energia, costos, nivel | |
: :
i i
: :

tecnoldgico, certificaciones, etiquetado, entre
otros parametros. Ejemplos:

Montacargas eléctricos, Hornos ecologicos
de polleria, Motos eléctricas, etc.

metodologia para comprobar la elegibilidad de
las medidas no estandar debe ser aplicada
caso por caso, con menores insumos de
informacién genéricos. Ejemplo. Zanjas de
infiltracidn, Sistemas de riego por aspersion
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Esquemadel proceso estandar y no estandar

Esquema * Laevaluacion de las inversiones es automatica (Plataformaweb).
estandar

ot
0 1 2 3 O

Identificacion m

Esquema » La evaluacion de las inversiones se realiza caso por caso, y podra incluir la
opinion técnica de un especialista especifico.

No estandar
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REFLEXION FINAL

Las IFl de la region vienen integrando la sostenibilidad en sus operaciones
de manera gradual, influenciadas por la tendencia internacional. Esto
representa una gran oportunidad para las entidades de garantia desde una
perspectiva de innovacion (herramientas digitales). Esto se justifica en la
complejidad que representa para una IF adherir componentes técnicos
dentro de sus procesos operativos, principalmente para la medicion y
cuantificacion de los aportes climaticos (mitigacion y adaptacion).
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PLATAFORMA DE AUTOGESTION

suro 3% bind



NUESTRO PROPOSITO \

Que todas las PYMES argentinas accedan al financiamiento en forma simple,
agil y en iguales condiciones que las grandes empresas, protegiendo sus
intereses y asi potenciando su desarrollo.

PLATAFORMA BIND GARANTIAS

Es una innovadora solucion digital, unica en el mercado, que permite la
aprobacion automatica y autogestion los 365 dias del ano, las 24 hs. sin costos
ni pérdidas de tiempo para el cliente, permitiéndole operar en forma rapida,
segura y transparente.

bind

garantias



PROCESO 100% DIGITAL

 AUTOGESTION » INMEDIATEZ  TRANSPARENCIA » SIN COSTOS




BENEFICIOS PARA EL CLIENTE

Autogestion: permite operar y solicitar linea los 365 dias del ano las 24 hrs
Inmediatez: con muy pocos pasos se obtiene respuesta inmediata de aprobacion o rechazo.
Transparencia: se muestran todos los costos asociados a la operacion.

Instrumentacion sin costos y sin pérdida de tiempo: Cerramos el proceso 100% digital con firma
electronica de los contratos que vincularan al cliente con nuestra SGR. Esta firma la pueden realizar en
cualquier momento, con cualquier dispositivo y desde cualquier lugar, sin ningun tipo de costos de
certificacion de firmas ni legalizaciones.

bind

garantias



BENEFICIOS PARA LA SGR

v" Ahorro tiempo de oficiales comerciales: el cliente se autogestiona y carga lo que necesita cuando lo
necesita.

v" Ahorro tiempo de analistas de crédito: al definir en la plataforma los criterios de aceptacion delegan el
analisis en la plataforma que valida informacion con el ente de administracion tributaria, el bureau de
créditos y nuestro sistema core.

v" Ahorro tiempo back office: ya que solo debe validar la documentacién minima para que el contrato se
genere y envie al cliente en forma automatica y los datos de cliente, linea, contrato y contragarantias
gueden registrados en el sistema core.

v' Adaptabilidad: la plataforma permite configuraciones especificas para cada negocio o producto.

Esta herramienta nos permitié con el mismo equipo de colaboradores duplicar la cantidad de pymes asistidas
mensualmente y multiplicar 10 veces la incidencia de la autogestion en las pymes asistidas (50% de las pymes
operadas en agosto 2023 ingresaron via plataforma) bind

garantias
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TRANSFORMANDO EL FINANCIAMIENTO PYME

MUCHAS GRACIAS!

suro 3% bind


https://www.youtube.com/watch?v=XJCDnQHzjWk
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Extensionismo de Productor a Productor
Ing. Carlos E. Rodriguez Gomez

Fideicomisos Instituidos en Relacién con la Agricultura (FIRA)

|

_( \ (\ P
— \
ROAMERICANA DE CARANTIAS
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El modelo de negocio de FIRA incluye una amplia red de Intermediarios
Financieros?!, que son el canal para hacer llegar el financiamiento a
productores y empresas del sector agroalimentario y el medio rural.

FIDEICOMISOS INSTITUIDOS EN RELAGION CON LA AGRICULTURA

D>
]

INTERMEDIARIOS FINANCIEROS

———====

BANCARIOS

NO BANCARIOS

PROGRAMAS

Sinergias de colaboracion con-

Para reforzar la
organizacion de los

I (Financiamiento)
* Organismos financieros
productores, facilitar

internacionales. .
* Dependencias del Gobierno incl T

Federal y Estatal 5!‘ Inc }15|0n
. i financierae

Sector privado. . ’
o . integracion a la red
Productoresy empresas con actividades productivas del sector de valor.

agroalimentarioy en el mediorural.

TActualmente son 110 Intermediarios Financieros en operacién directa

La amplia cobertura de FIRA con mas de 100 oficinas en el pais
y sus cinco Centros de Desarrollo Tecnologicos (CDT) permite
estructurar y atender proyectos en todo el territorio nacional.

Regional %La Noria
Q Noroeste Centro de Desarrollo Tecnoldgico e FIRA

Sonora.

Regional

Occidente
Jalisco.

Regional

Norte
Nuevo Ledn
Ccnlru de Dcsa lolb Tecn nlos oo dc FIRA

% OE itro de Desarrollo Tecnoldgico de FIRA
gz% Centro de Desarrollo Tecnoldgico de FIRA

Salvador
s Lira Lopez

Regional

Sureste
Yucatan.

Q
W,

¢

Regional Sur
Puebla.
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Los CDT en FIRA son unidades de negocio administradas bajo criterios empresariales, con la
infraestructura necesaria para identificar, validar y demostrar tecnologias, proporcionar
capacitacidn y realizar diversas actividades de produccion agropecuaria.

Orquestadores de sistemas alimentarios por region, enfocados en
Enfoque a partir identificar, catalogar y socializar el conocimiento tdcito de productores
innovadores con mds productores que tengan la apertura de aprender el
uno del otro, asi como fortalecerlos con nuevos conocimientos

EXPLORACION
DE CAMPO

del 2021

MAPEOQ DEL
TERRITORIO

MENTAR EL —
[é DE LOS =(
CTORES =

TRANSFERENCIA DEL
CONOCIMIENTO
(PRODUCTOR A PRODUCTOR)

EVALUACION
MODELO

Fomentar el
Intercambio de

saberes entre los
productores

Utilizar los recursos
naturales de forma
responsable y
sustentable.

Mejorar la . e
) Generar condiciones

productividad y para acceso a
rentabilidad en los esquemas de

pequ;:':ju);gf:s'ams financiamiento. /%

ACOMPARAMIENTO
Y MONITOREOQ

Modelo de Transferencia de Techologia de Productor a Productor - YouTube


https://www.youtube.com/watch?v=2LjrbvpdBG0
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El modelo Extensionismo de Productor a Productor esta fortaleciendo el

ambito de la productividad en las actividades agropecuarias. Principales lineas de accién que actualmente

impulsan los CDT de FIRA
= Abatir barreras de acceso al conocimiento de pequefos

productores.

* Adopcion de innovaciones

= Transferencia de nuevas tecnologias, comportamientos o

practicas que realizan los productores innovadores, con lo cual * Productividad y rentabilidad

estan obteniendo resultados superiores al promedio y con los
MIisSmMos recursos.

= Fortalecer las capacidades de los agricultores mediante

.. .., ) ., * Inclusion financiera
extensionismo, organizacion y vinculacion al mercado.

= Se construyen sistemas de produccion resilientes con
mitigantes de riesgos financieros y productivos.
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Principales resultados en el Modelo Extensionismo
de Productor a Productor:

Productores atendidos

. Mujeres . Hombres

* Se han beneficiado 5,354 productores de los
cuales el 40% son mujeres. CI%iLa Nori

* Se tienen documentados 39 proyectos en 20
cadenas productivas, en 14 entidades

28%
72%

. 7 . . Tamaulipas
federativas de México. el 206 productores '
Ctantakin
Salvador C@ i
* Se ha generado intercambio de conocimiento ma;ﬂfi-'ﬂ?ﬁ 28% Sucatany
. . . % 883 productores
entre productores de mediante estrategias de p >,

19%
81%

26% L
o

comunicacion, presencial y virtual. . 2% 78%
a) 202 videos con 4 millones de producciones. S e e 550 rocueres Coptezoyuca
b) Se han esta bIeC|d0 26 parCE|aS demostrativas, 37% Hidalgo, Veracruz, Puebla, Morelos,
. , o Estado de México y Oaxaca
en las que se han capacitado a mas de 8,000 o 1,108 productores

productores.
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Produccién de granos basicos en labranza de conservacion

1. La transferencia de conocimiento de Marco David Navarrete es a través de diferentes
herramientas, como la participacion en eventos in situ, capacitacion, parcelas demostrativas o a
través de videos.

2. Marco David Navarrete es un productor innovador de maiz, garbanzo y trigo que difunde su

conocimiento con los miembros de su comunidad. Durante 12 anos ha practicado la labranza de
conservacion y sus resultados son los siguientes:

Innovaciones Productividad Rentabilidad Sustentabilidad

+21 +29% +45% -55%
S<]
O™o
Productor de la regién Rio Lerma en el
28 innovacionesvs 7 delos*PT  17.5t/ha vs 13 t/ha de los *PT 2.9B/C vs2del *PT 198 kg de CO2 vs 356 del PT

== estado de Michoacan.

< Diversificacion de cultivos Crédito agropecuario

17 videos | 312,800 reproducciones

Uso del crédito agropecuario

o I Siembra de maiz de alto rendimiento. Preparacion de terreno - cultivo de garbanzo
. . ) s https://www.youtube.com/watch?v=7hzqvaLrM5A
ﬁ:“ 3 1 eve ntos | 944 as|ste ntes https://youtu.be/22tMhJzaCsg?si=1XI82BDKL2eHb61U httpsbe://youtu./xhuiXhrHUnk?si=eo4zcRDAcpi74jAy

Incorporaciéon de materia organica Cosecha de garbanzo Costo beneficio del cultivo de maiz
P ! ! gani https://www.youtube.com/watch?v=LPvothsILyU

) | o Uso del Dron para Aplicaciones Foliares https://www.youtube.com/watch?v=h-5pgj09c6Y https://www.youtube.com/watch?v=a22V7Vbmc10
Herramientas tecnologicas https://www.youtube.com/watch?v=nC

66Ajv2Y8w Labranza minima
SR https://www.youtube.com/watch?v=T-AYOna3Et0 *PT: productor tradicional



https://youtu.be/xhuiXhrHUnk?si=eo4zcRDAcpi74jAy
https://www.youtube.com/watch?v=LPvothsILyU
https://youtu.be/22tMhJzaCsg?si=1XI82BDKL2eHb61U
https://www.youtube.com/watch?v=h-5pgj09c6Y
https://www.youtube.com/watch?v=T-AYOna3Et0
https://www.youtube.com/watch?v=7hzqvaLrM5A
https://www.youtube.com/watch?v=a22V7Vbmc10
https://www.youtube.com/watch?v=nC66Ajv2Y8w
https://www.youtube.com/watch?v=nC66Ajv2Y8w
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Aprendizajes del Modelo Extensionismo de Productor a Productor:

* El modelo de “transferencia lineal de conocimientos” empieza a queda
obsoleto, actualmente se reconoce el conocimiento de los productores y
la sabiduria colectiva.

* Elaprendizaje entre agricultores es cada vez mas importante, ahora el
asesor técnico empieza a trabajar metodologias interactivas que apoyen
masivamente la innovacién y el cambio.

* Los medios de comunicacion y las nuevas tecnologias brindan la
posibilidad de compartir el conocimiento y experiencias en como abordar
los desafios actuales. “Red de intercambio de conocimiento”

* Todos los involucrados en el sistema del conocimiento agricola (asesores,
universidades, proveedores de insumos, dependencias, etc.) deben
centrarse en los problemas reales que enfrentan los productores, de esta
manera ofreceran soluciones viables que motiven al agricultor a
implementarlas.
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