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NOMBRE 

PANELISTANombre entidad que representa

TÍTULO 

PRESENTACIÓN

Nivel 1_Prácticas o 
estrategias aisladas:

Nivel 2_ Actividades 

institucionales 
desenfocadas :

Nivel 3_Prácticas 
sistémicas:

Entidades 

Financieras

Se interesan en el tema e incluyen actividades relacionadas con la
gestión ambiental interna de manera asilada o esporádica

Incluyen elementos de gestión de riesgos para ciertos segmentos de
crédito, o inician el desarrollo de productos de crédito verde sin
elementos de respaldo sobre las características técnicas del producto

integran los tres pilares de la sostenibilidad financiera
mediante una estrategia institucional formalmente
aprobada. Institucionalización de las FS.

Nivel 4_Innovación 
estratégica:

Capitalizan sus propias experiencias, amplían el 
abanico de inversiones verdes y el alcance de 
sus productos de crédito verde

RUTA HACIA LA SOSTENIBILIDAD
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TÍTULO 

PRESENTACIÓN

a) Promover producción más limpia en Perú en materia

de mitigación de Gases de Efecto Invernadero (GEI),

alentando a las Micro y Pequeñas Empresas (MYPES)

a invertir en tecnologías verdes que (i) incrementen su

productividad, (ii) mejoren la eficiencia en la utilización de

los recursos y su desempeño ambiental, (iii) reduzcan las

emisiones de GEI y/o (iv) incrementen las capacidades

adaptativas de las MYPES frente a los efectos físicos

generados por el cambio climático.

b) Proveer incentivos de mercado para estimular la

oferta y demanda de tecnologías verdes.

Objetivo de Programa Garantías Ambientales
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Acuerdo de 

Subvención

Convenio con 

ESF elegibles

Financia 

inversiones 

estándar y no 

estándar

+ Ahorro

Productividad 

Y acceso a 

nuevos mercados

Empresa Ancla

Proveedor de 

Tecnología

ESF

MYPE

Se definen criterios de

Elegibilidad para:

• ESF

• MYPE Beneficiaria

• Empresa Ancla

• Proveedores de Tecnología

• Actores públicos, privados,

gremios asociados y otros.

Promueve 

Cadena productiva limpia

oferta de 

Tecnologías verdes
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Nombre: Garantía Ambiental

Es el instrumento de financiamiento (crédito indirecto) que permite 

garantizar a una MYPE elegible frente a una ESF/COOPAC elegible 

respecto del cumplimiento de pago de un crédito conforme a las condiciones 

del contrato de adhesión FOGAPI-ESF.

Características: destinado a inversiones en activos fijos que provoquen un 

ahorro en el consumo de energía de al menos el 10% o que generen 

energía a base de una fuente renovable.

Características

• Plazo crédito hasta 05 años, cobertura hasta 60%, monto crédito 2,000 

USD – 80,000 USD.

Requisitos técnicos:

Ficha técnica, proforma de compra o plan de inversión

Ficha Producto
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Las IFI de la región vienen integrando la sostenibilidad en sus operaciones
de manera gradual, influenciadas por la tendencia internacional. Esto
representa una gran oportunidad para las entidades de garantía desde una
perspectiva de innovación (herramientas digitales). Esto se justifica en la
complejidad que representa para una IF adherir componentes técnicos
dentro de sus procesos operativos, principalmente para la medición y
cuantificación de los aportes climáticos (mitigación y adaptación).

REFLEXIÓN FINAL



LOGO ENTIDAD

REPRESENTADA

¡GRACIAS! 



PLATAFORMA DE AUTOGESTION



Que todas las PYMES argentinas accedan al financiamiento en forma simple, 
ágil y en iguales condiciones que las grandes empresas, protegiendo sus 

intereses y así potenciando su desarrollo. 

NUESTRO PROPOSITO

PLATAFORMA BIND GARANTIAS

Es una innovadora solución digital, única en el mercado, que permite la 
aprobación automática y autogestión los 365 días del año, las 24 hs. sin costos 
ni pérdidas de tiempo para el cliente, permitiéndole operar en forma rápida, 

segura y transparente. 



NUESTRO CRECIMIENTO DEL NEGOCIO 

• FDR autorizado: $2.300 millones (+12x).

• Otorgamiento avales promedio x mes: 
+1.000millones (+10x)

• Avales vigentes: casi $4.900 millones 
(+7x).

• FDR contingente/FDR computable: 
3,2% (-80%)

• Pymes asistidas promedio por mes: 87 

• Apalancamiento: 325% (dentro de la 
norma).

• Calificación Moodys: A1 corto plazo y 
A+ largo plazo

2021 2023 

• FDR autorizado: $ xx.

• Otorgamiento avales promedio x 
mes:xx +1.000millones (+10x).

• Avales vigentes:xx (+7x).

• FDR contingente/FDR computable: xx% 
(-80%)

• Pymes asistidas promedio por mes: xx

• Apalancamiento: xx

• Calificación Moodys: A1 corto plazo y 
A+ largo plazo



BENEFICIOS PARA EL CLIENTE

✓ Autogestión: permite operar y solicitar línea los 365 días del año las 24 hrs

✓ Inmediatez: con muy pocos pasos se obtiene respuesta inmediata de aprobación o rechazo.

✓ Transparencia: se muestran todos los costos asociados a la operación.

✓ Instrumentación sin costos y sin pérdida de tiempo: Cerramos el proceso 100% digital con firma 
electrónica de los contratos que vincularán al cliente con nuestra SGR. Esta firma la pueden realizar en 
cualquier momento, con cualquier dispositivo y desde cualquier lugar, sin ningún tipo de costos de 
certificación de firmas ni legalizaciones.



BENEFICIOS PARA LA SGR

✓ Ahorro tiempo de oficiales comerciales: el cliente se autogestiona y carga lo que necesita cuando lo 
necesita. 

✓ Ahorro tiempo de analistas de crédito: al definir en la plataforma los criterios de aceptación delegan el 
análisis en la plataforma que valida información con el ente de administración tributaria, el bureau de 
créditos y nuestro sistema core.

✓ Ahorro tiempo back office: ya que solo debe validar la documentación mínima para que el contrato se 
genere y envíe al cliente en forma automática y los datos de cliente, línea, contrato y contragarantías 
queden registrados en el sistema core. 

✓ Adaptabilidad: la plataforma permite configuraciones específicas para cada negocio o producto.

Esta herramienta nos permitió con el mismo equipo de colaboradores duplicar la cantidad de pymes asistidas 
mensualmente y multiplicar 10 veces la incidencia de la autogestión en las pymes asistidas (50% de las pymes 
operadas en agosto 2023 ingresaron vía plataforma) 



https://www.youtube.com/watch?v=XJCDnQHzjWk

TRANSFORMANDO EL FINANCIAMIENTO PYME

MUCHAS GRACIAS!

https://www.youtube.com/watch?v=XJCDnQHzjWk


Extensionismo de Productor a Productor 

Ing. Carlos E. Rodríguez Gómez

Fideicomisos Instituidos en Relación con la Agricultura (FIRA)



NOMBRE PANELISTA

Nombre entidad que representa

TÍTULO PRESENTACIÓN

El modelo de negocio de FIRA incluye una amplia red de Intermediarios
Financieros1, que son el canal para hacer llegar el financiamiento a
productores y empresas del sector agroalimentario y el medio rural.

1 Actualmente son 110 Intermediarios Financieros en operación directa 

La amplia cobertura de FIRA con más de 100 oficinas en el país
y sus cinco Centros de Desarrollo Tecnológicos (CDT) permite
estructurar y atender proyectos en todo el territorio nacional.



NOMBRE PANELISTA

Nombre entidad que representa

TÍTULO PRESENTACIÓN

Los CDT en FIRA son unidades de negocio administradas bajo criterios empresariales, con la
infraestructura necesaria para identificar, validar y demostrar tecnologías, proporcionar
capacitación y realizar diversas actividades de producción agropecuaria.

Enfoque a partir 

del 2021 

Orquestadores de sistemas alimentarios por región, enfocados en

identificar, catalogar y socializar el conocimiento tácito de productores

innovadores con más productores que tengan la apertura de aprender el

uno del otro, así como fortalecerlos con nuevos conocimientos

Modelo de Extensionismo de Productor a Productor.

Modelo de Transferencia de Tecnología de Productor a Productor - YouTube

https://www.youtube.com/watch?v=2LjrbvpdBG0


NOMBRE PANELISTA

Nombre entidad que representa

TÍTULO PRESENTACIÓN

El modelo Extensionismo de Productor a Productor esta fortaleciendo el

ámbito de la productividad en las actividades agropecuarias.

▪ Abatir barreras de acceso al conocimiento de pequeños 

productores.

▪ Transferencia de nuevas tecnologías, comportamientos o 

practicas que realizan los productores innovadores, con lo cual 

están obteniendo resultados superiores al promedio y con los 

mismos recursos.

▪ Fortalecer las capacidades de los agricultores mediante 

extensionismo, organización y vinculación al mercado.

▪ Se construyen sistemas de producción resilientes con 

mitigantes de riesgos financieros y productivos.

• Productividad y rentabilidad

• Inclusión financiera 

• Diversificación productiva

• Adopción de innovaciones

• Organización y acceso a mercados

Principales líneas de acción que actualmente
impulsan los CDT de FIRA



NOMBRE PANELISTA

Nombre entidad que representa

TÍTULO PRESENTACIÓN

Principales resultados en el Modelo Extensionismo 

de Productor a Productor:

• Se han beneficiado 5,354 productores de los 

cuales el 40% son mujeres.

• Se tienen documentados 39 proyectos en 20 

cadenas productivas, en 14 entidades 

federativas de México.

• Se ha generado intercambio de conocimiento 

entre productores de mediante estrategias de 

comunicación, presencial y virtual.

a) 202 videos con 4 millones de producciones.

b) Se han establecido 26 parcelas demostrativas, 

en las que se han capacitado a más de 8,000 

productores.
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1. La transferencia de conocimiento de Marco David Navarrete es a través de diferentes

herramientas, como la participación en eventos in situ, capacitación, parcelas demostrativas o a

través de videos.

2. Marco David Navarrete es un productor innovador de maíz, garbanzo y trigo que difunde su

conocimiento con los miembros de su comunidad. Durante 12 años ha practicado la labranza de

conservación y sus resultados son los siguientes:

Producción de granos básicos en labranza de conservación

Preparación de terreno - cultivo de garbanzo
httpsbe://youtu./xhuiXhrHUnk?si=eo4zcRDAcpi74jAy

Cosecha de garbanzo
https://www.youtube.com/watch?v=LPvothsILyU

Producción de alto rendimiento Diversificación de cultivos Crédito agropecuario

Siembra de maíz de alto rendimiento.
https://youtu.be/22tMhJzaCsg?si=1XI82BDKL2eHb61U

Incorporación de materia orgánica
https://www.youtube.com/watch?v=h-5pgj09c6Y

Labranza mínima
https://www.youtube.com/watch?v=T-AYOna3Et0

17 videos | 312,800 reproducciones

31 eventos | 944 asistentes

Productor de la región Rio Lerma en el 

estado de Michoacán.

Uso del crédito agropecuario
https://www.youtube.com/watch?v=7hzqvaLrM5A

Costo beneficio del cultivo de maíz
https://www.youtube.com/watch?v=a22V7Vbmc10

Herramientas tecnológicas
Uso del Dron para Aplicaciones Foliares
https://www.youtube.com/watch?v=nC
66Ajv2Y8w

*PT: productor tradicional

https://youtu.be/xhuiXhrHUnk?si=eo4zcRDAcpi74jAy
https://www.youtube.com/watch?v=LPvothsILyU
https://youtu.be/22tMhJzaCsg?si=1XI82BDKL2eHb61U
https://www.youtube.com/watch?v=h-5pgj09c6Y
https://www.youtube.com/watch?v=T-AYOna3Et0
https://www.youtube.com/watch?v=7hzqvaLrM5A
https://www.youtube.com/watch?v=a22V7Vbmc10
https://www.youtube.com/watch?v=nC66Ajv2Y8w
https://www.youtube.com/watch?v=nC66Ajv2Y8w
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Nombre entidad que representa

TÍTULO PRESENTACIÓN

Aprendizajes del Modelo Extensionismo de Productor a Productor:

• El modelo de “transferencia lineal de conocimientos” empieza a queda 

obsoleto, actualmente se reconoce el conocimiento de los productores y 

la sabiduría colectiva.

• El aprendizaje entre agricultores es cada vez más importante, ahora el 

asesor técnico empieza a trabajar metodologías interactivas que apoyen 

masivamente la innovación y el cambio.

• Los medios de comunicación y las nuevas tecnologías brindan la 

posibilidad de compartir el conocimiento y experiencias en como abordar 

los desafíos actuales. “Red de intercambio de conocimiento”

• Todos los involucrados en el sistema del conocimiento agrícola (asesores, 

universidades, proveedores de insumos, dependencias, etc.) deben 

centrarse en los problemas reales que enfrentan los productores, de esta 

manera ofrecerán soluciones viables que motiven al agricultor a 

implementarlas.



LOGO ENTIDAD

REPRESENTADA

¡GRACIAS! 
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