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El Informe GEM muestra los países distribuidos según su nivel
de desarrollo económico . España está alineada con Alemania,
Bélgica, Francia y Suecia . La capacidad emprendedora de
España es de 6,2% y la de Alemania un 5,3%. Destacan países
nórdicos como Finlandia con una tasa de 7,3%

6
6,2%
TASA DE ACTIVIDAD 

EMPRENDEDORA (TEA)

La tasa de negocios consolidados (con más de 3,5
años en el mercado) también ha crecido, situando a
España (7%) en la media de Europa

Incremento en las percepciones de oportunidades de
negocio entre los españoles : el 32% afirma que percibe
buenas oportunidades (el mayor índice desde 2005 )

Según datos de 
Eurostat , el 47% de los 
emprendedores cesan 
su actividad a los tres 

años
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¿Quienes  somo s?

Pequeña  mi cro-nano-pyme  

Española

Especializ ada en IT

Disti ntos sectores  

Muy disti ntos perfiles



¿Cómo

lo  hicimo s?

¿Cómo  comenz amos?
¿Con qué dine ro?



Nuestra FILOSOFÍA

DIFERENCIACIÓN

TALENTO (procurar y conservar) pero bajo la 

formula (c+h)*a

No arriesgando si no sabemos lo que va a pasar 

No hacer grandes locuras, año en el que nacemos, 

etcé

EXITO = DESAPERCIBIDOS = EXITO  

(NO RECONOCIMIENTO)

Generadores de riqueza 

Y de puestos de trabajo

En nuestra región y en nuestro país

Cambio de la metodología de trabajo



ASUMIR
EL 
FRACASO

WEB

China 

Lightning

Medios de pago 

Autopistas 

Inditex

Real Madrid

Bizum  

Etcé.



¿QUÉ ES TOOOLS HOY? ¿QUIENES SOMOS?



TOOOLS - presenta ción  emp resarial

TOOOLS
3oes  Leadi ng  Sof tware, S.L.

Presentación corporativa

ñPara ser los primeros hay que trabajar mas que los segundosò



TOOOLS - presenta ción  emp resarial

TOOOLS

3oes Leading Software, S.L.
Nosotros - �³�K�H�U�U�D�P�L�H�Q�W�D�V �F�U�H�D�W�L�Y�D�V�´
Nacemos en el año 2012 con vocación de ser una empresa disruptiva: una 

empresa que generase productos que cambiasen la forma de entender la tecnología, 

dirigidos a todos los públicos y que facilitasen la vida de sus usuarios acercando la 

tecnología a todos los públicos y edades: estamos caminando para conseguirlo.


